Kboss新增需求

客户新增功能：
1） 客户可以查询到开始日期到结束日期之间的所有消费记录，每笔消费费用以及消费总额。
2） 本机构设备售卖，设备产品化后可以由本机构客户以及本机构下属分销商客户选择购买，如果是预付费，调用记账，记账成功后，系统下手工工单，订单状态为资源开通中。
销售新增功能
	1）客户欠费清单，列出所有欠费（对有授信的客户，需要将余额-授信额度后再判断是否欠费）（客户，欠费开始日期，欠费天数，欠费金额）并短信提醒客户，对已经通知的客户，3天内不再发送短信
2）余额不足清单，列出所有即将欠费用户清单（对有授信的客户，需要将余额-授信额度后再判断是否欠费），并短信提醒客户，对已经通知的客户，5天内不再发送短信
3）资源退订，强制退订欠费用户资源
4）设置客户授信，给客户设置授信额度，授信额度设置需留历史，如果是减少授信额度，则必须要求客户账户中的余额大于老授信额度-新授信额度；增加授信额度需要有销售发起审批，由运营负责审批，审批通过后将老授信额度-新授信额度通过信用记账接口（新增）记账方式添加到客户的账号中，会计分录：
	增加授信：
本机构授信总额：借 （新授信额 – 老授信额）
	客户业务账：贷 （新授信额 – 老授信额）
减少授信：
本机构授信总额：贷 （老授信额 – 新授信额）
	客户业务账： 借 （老授信额 – 新授信额）
	5）用户账单功能，销售选择客户后也可以查询到客户开始日期到结束日期之间的账单

运营功能：
1） 离职交接：在销售离职前完成线上资源交接，需选择：离职销售， 交接销售，确认后将离职销售的客户转移给交接销售，离职销售的分销商转移给交接销售，离职销售的线下销售协议转移给交接销售。
2） 授信额度查询：查询本机构的总授信额度，授信使用额，使用率
	

运维功能：
1） 自有设备工单处理，将自由设备销售的工单信息转化为线下销售协议，并配置协议附属设备清单，核对订单中的金额与配置设备清单中的设备按客户折扣或售价计算出来的总金额是否一致。如果金额一致则完成工单，订单状态改为已完成。
2） 如果客户购买的设备数量不足，发起取消订单审批（运维发起流程，运营负责审批），审批通过后将订单状态改为已取消，自动冲账，如果审批不通过，则重新配置设备。

阿里云接入功能
