Kboss 业务测试方案

目的
Kboss平台上线前，需执行一到三次业务测试，验证kboss完成了全部业务需求，并按照业务测试的结果，决策kboss是否上线或完善功能

测试前准备
测试环境
部署独立的测试环境：https://test.kaiyuancloud.cn， 数据库初始化，并导入初始数据
供应商和产品范围
供应商：阿里云
产品：ecs，售价10元/月，阿里与业主机构协议，业主机构折扣0.5

分销商范围
业主机构：开元云
一个公共客户（pubclient）
一个业主机构客户（ovip）
二级分销：开元云下的分销商
二级分销客户（svip）
二级分销普通客户（spclient）
销售协议
供应商与业主机构签订的分销协议，Ecs产品0.5折，有效期1年
业主机构公共售价协议，Ecs产品0.85折
业主机构设置Ecs促销折扣0.75
业主机构与二级分销签订分销协，Ecs产品0.6折
二级分销公共售价协，Ecs产品0.8折
二级分销设置ecs促销折扣0.7
测试过程
参与测试人员模拟以下业务场景
· 超级系统管理员添加业主机构管理员
· 业主机构管理员添加用户，指定用户角色，需要至少一个运用，一个销售，一个财务，一个运维
· 运营人员添加一个供应商，签订供应商协议，添加测试产品，结算周期为日，设置产品公共折扣
· 运营新增促销，ecs产品促销折扣（0.75）
· 销售将促销生成邀请码发给ovip
· Ovip点击邀请码，进行用户注册，自动获得ecs特殊折扣0.75
· 销售添加二级分销信息
· 销售与二级分销签订分销协议，结算周期为日，设置分销折扣（0.6）
· 销售为二级分销添加管理员账号
· 二级分销管理员开设账号销售，运营，财务角色的用户账号
· 二级分销运营设置ecs产品公共折扣0.8
· 二级分销运营设置促销1的ecs促销折扣0.7
· 二级分销运营设置促销2的ecs促销折扣0.8
· 二级分销销售将促销1转化为邀请码，发给svip
· 二级分销销售将促销2转化为邀请码，发给spclient
· Svip点击邀请码url进行注册，自动获得ecs特殊折扣0.7
· Spclient点击邀请码url进行注册，自动获得ecs折扣0.8
· Ovip登录，充值（也可有财务调用线下充值）30元
· Ovip购买1个月ecs产品一台支付7.5元
· Svip购买1个月ecs产品已台支付7元
· Pubclient注册，充值，购买一台ecs产品支付8.5元
· Spclient充值30元，购买一台ecs产品支付8元
· 切日
· 财务收到短信通知结算
· 统计当日供应商结算金额：20元，明细可看到8条消费记录
· 
